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Wie konnen Markenartikelhersteller den Pla-
nungs- und Prognoseprozess unter Beruck-

sichtigung der Vertragsdaten optimieren?

BTC Success Story Eckes-Granini Deutschland GmbH

,Die Integration aller relevanten Daten und Vereinbarungen in ein Planungs-
tool hat die Qualitat unserer Entscheidungen signifikant verbessert, die Pla-
nungsperioden verfeinert und die Durchlaufzeiten erheblich verkirzt.”

Carsten Huth, Produkt- und Vertriebscontroller Eckes-Granini Deutschland GmbH

Um auch zukiinftig die bestehenden Wettbewerbs-

vorteile auszubauen, hat sich Eckes-Granini Unternehmen
Eckes-Granini EMCKES

(EGD) fiir den Einsatz einer ergebnisorientierten

. . , . o Deutschland GmbH the best of fruit
IT-L6sung entschieden. Diese sollte einen einheit- www.eckes-granini.de
lichen, unternehmensibergreifenden Planungspro-
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Losungen & Services

» CPRsales - Planungs- und Reporting-Tool auf
Uber unterschiedliche Schnittstellen und manuelle Basis SAP BW

» Module zur Absatz-, Erlds- und Kostenplanung
* Integration der Vertragsdatenbank

schiedlichen Basissystemen und -anwendungen

(Pflege-) Eingriffe datentechnisch konsistent
gehalten werden mussten.

Ein besonderes Anliegen fir EGD war es die Pla- Nutzen

nungsperiode zu verfeinern. AuRerdem sollten ein- » hohere Transparenz - vergleichende Betrachtung
. . . . . unterschiedlicher Planungsobjekte

zelne Planungsfunktionalitaten integriert, mit der - verbesserte Qualitit der Entscheidungen

bestehenden SAP-Systemlandschaft verknupft + Planungsdurchlaufzeit und -aufwand sinken

und ergénzende Funktionalititen wie z.B. die Ver- * doppeite und manuelle Dateneingaben entfallen

tragsdatenbank und Preisblattfunktion mit aufge-
nommen werden.



Losung

 Einfihrung der eigenentwickelten Lésung
CPRsales, ein Planungs- und Reporting-Tool auf
Basis SAP BW, das insbesondere flir Unterneh-
men konzipiert wurde, die Produkte und Leistun-
gen an komplexe Handelsstrukturen liefern

* Einfiihrung der Module Absatzplanung, Erldspla-
nung und Kostenplanung um die vollstandige
Artikel- und Kundenstruktur abzubilden

* Integration der Vertragsdatenbank fiir die nach-
traglichen Vergitungen und Werbekostenzu-
schisse

Ergebnis

» Verbesserte Datenqualitat und geringerer
Betreuungsaufwand der Schnittstellenpflege
sowie der Datenubertragung durch die Redukti-
on der Schnittstellen

« EinflUhrung eines transparenten und am
Deckungsbeitrag orientierten Planungsprozesses

* Verringerter Planungsaufwand durch die kiirzere
Durchlaufzeit bei gleichzeitig verfeinerter Pla-

nungsperiodizitat

Uber BTC

Kundennutzen

 Geringere Fehleranfalligkeit durch das Vermei-
den manueller Mehrfacheingaben

« Starkere Verhandlungsmacht in den Jahresge-
sprachen mit dem Handel durch die Transparenz
der kunden- und artikelindividuellen Konditions-
strukturen

» Hohere Transparenz und vergleichende Betrach-
tung unterschiedlicher Planungsobjekte durch
ein einheitliches Kalkulationsschemata

» Durch die Integration aller mengen- und preisbe-
zogenen Daten sowie Vereinbarungen in ein Pla-
nungstool konnen Entscheidungen einfacher und
besser getroffen werden

Kunde

Eckes-Granini, einer der altesten und traditions-
reichsten Markenartikler, ist die Nummer eins bei
fruchthaltigen Getranken im deutschen Markt und
einer der filhrenden Anbieter in Europa. Die
Eckes-Granini Deutschland GmbH (EGD) ist die
groRte Landesgesellschaft mit einem Absatzvolu-
men von etwa 400 Mio. Liter jahrlich.

Die Marken hohes C und granini gehéren mit einer
gestutzten Bekanntheit von deutlich tGber 90 Pro-
zent zu den mit Abstand popularsten Fruchtgetran-
ken in Deutschland. Und die Marke FruchtTiger ist
im Segment der Kindergetranke ganz vorn. Der
Marktfihrer bietet nicht nur hochste Qualitat, son-
dern auch ein breites, von Innovationen gekenn-
zeichnetes Sortiment, das fiir jeden Konsumanlass
und Geschmack das richtige Produkt bereit halt —
und zwar sowohl im Lebensmittelhandel als auch
im AuRer-Haus-Konsum (Gastronomie, Hotellerie,
Kantinen).

Die BTC Business Technology Consulting AG ist

eines der fiihrenden IT-Consulting-Unternehmen in
Deutschland (Hauptsitz Oldenburg) und mit tber 1.900
Mitarbeitern an 14 Standorten (inkl. Schweiz, Tirkei,
Polen, Japan) vertreten. Das Dienstleistungsangebot
reicht von der Prozessberatung Uber die Systemeinfuh-
rung und -integration bis zum Betrieb der IT-Systeme
im Outsourcing. Branchenschwerpunkte liegen in den
Bereichen Energie, Industrie, Offentlicher Sektor,
Private Dienstleistungen und Telekommunikation.

BTC Business Technology Consulting AG
Escherweg 5

26121 Oldenburg

Deutschland

Tel. 0 800 366 22 82 (FON2BTC - kostenfrei)
vertrieb@btc-ag.com
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